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ESTRATEGIAS Y TACTICAS EN NEGOCIACION

Descripcion

El curso Estrategias y Tacticas en Negociacion recoge los fundamentos necesarios para
planificar negociaciones eficaces, identificando los distintos tipos de negociacion, el
enfoque del método Harvard y las principales tacticas negociadoras, tanto de presion
Ccomo posicionales, para mejorar la toma de decisiones y la consecucion de acuerdos.

Objetivos

» Establecer las estrategias a seguir para ayudar a alcanzar los objetivos de una negociacion.
» Mostrar los distintos tipos de tacticas que se emplean durante una negociacion.

Programa

1. ESTRATEGIA.
11.Negociar en tres dimensiones.
1.2.Tipos de negociacion.
1.3.El método Harvard.

2. TACTICAS.
21.Introduccion a las tacticas negociadoras.
2.2.Tacticas de presion.
2.3.Tacticas posicionales.



