LOGISTICA Y COMERCIO EXTERIOR

Duracion: 13 horas Metodologia: Online Financiacion: Bonificable

MARKETING DE RELACION CON LOS PROVEEDORES

Descripcion

Este curso de Marketing de Relacion conlos Proveedores se centraen la gestion estratégica
de las relaciones entre empresas y proveedores. Se abordan los cambios del entorno
empresarial, la comunicacién y coordinacion entre departamentos, las herramientas
de marketing relacional y las claves de la negociacion y contratacion para establecer
relaciones comerciales eficaces y sostenibles.

Objetivos

1. Conocer la adaptacion de las empresas a los cambios que se van presentando y que se
requieren para ser mas competitivas.

2. Saber la importancia de las relaciones entre proveedores y clientes, la comunicacion fluida y
organizacion entre departamentos para evolucionar.

3. Conocer las diferentes herramientas de marketing entre empresa y proveedor, y a su vez,
conocer la problematica entre empresas de distribucién y sus proveedores para mantener
una relacion efectiva y favorable.

4. Aprender como se regula un contrato de suministros, a negociar con proveedores, saber
como tratarlos, y el tipo de relacion que se debe mantener para conseguir una relacion
prospera.

Programa

» Unidad 1. Cambios
» Unidad 2. Distribuciéon y compras
» Unidad 3. Negociacion y contrato



