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DESCRIPCION

Negociar con éxito es un arte que combina estrategia y comprension humana. Este curso te guiara a través de las fases clave del proceso de
negociacion, ayudandote a identificar las variables de personalidad que influyen en los resultados. Aprenderas a fijar objetivos claros, disefar
estrategias efectivas y emplear tacticas adecuadas, mientras comprendes coémo el poder percibido afecta cada paso. Con estas herramientas,
estaras mejor preparado para alcanzar acuerdos beneficiosos en cualquier situacion.

OBJETIVOS

1.Delimitar la negociacion como un proceso formado por fases en las que hay realizar distintas funciones.

2.ldentificar las variables de personalidad que mas afectan en la negociacidon y se alinean con la consecucién de resultados 6ptimos.

3.Conocer como deben ser fijados los objetivos de una negociacion.

4.Establecer las estrategias a seguir para ayudar a alcanzar los objetivos de una negociacion.

5.Mostrar los distintos tipos de tacticas que se emplean durante una negociacion.

6.Visibilizar la importancia que tiene el poder percibido por las partes negociadoras y su influencia en el desarrollo y resultados de una negociacion.
7.Mostrar la importancia que tiene la fase de cierre de negociacion y su influencia en negociaciones futuras.
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CONTENIDO FORMATIVO

UNIDAD 1. ENTORNO LABORAL.

UNIDAD 2. HABILIDADES CLAVE.
UNIDAD 3. OBJETIVOS.

UNIDAD 4. ESTRATEGIA.

UNIDAD 5. TACTICAS.

UNIDAD 6. INFLUENCIA DEL PODER.

UNIDAD 7. EL CIERRE DE UNA NEGOCIACION.
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