
  

Trusted  Advisors  for  B2B   Intelligent  Telemarketing 

Increase your marke ng and sales performance with results‐driven B2B telemarke ng services 

from FBi. With over 25 year's exper se, FBi are the informed choice for outbound B2B  

technology marke ng. We deliver targeted, highly effec ve campaigns for: 

 

 Lead genera on 

 Account profiling  

 Appointment se ng 

 Database enrichment and cleansing 

 Market evalua on with ‐ Needs‐based discovery 

 

Noted for high quality, well‐validated appointments, FBi are the partner of choice for leading 

financial services and technology solu on providers. 

L e a d  Gen e r a t i o n—RO I   f o c u s e d  

Current projects include: 

 Big Data Analy cs 

 Demand Planning 

 Inventory Op misa on 

 Customer Interac on Analy cs 

 Iden ty and Access Management 

 Individual Health Record 

 Reta i l  

 Heal thcare  

 Supply  Chain  

  Manufactur ing  

  Contact  Centre  

  F inanc ia l  Serv ices  

 Telecommunicat ions  

The informed choice for  
B2B Technology Marketing  

  L e a d  Gen e r a t i o n  

  A c c o u n t    

  P r o f i l i n g  

  App o i n tme n t  

  S e t t i n g  

  Da t a b a s e    

  E n r i c hmen t  

  Da t a b a s e    

  C l e a n s i n g  

  Ma r k e t    

  E v a l u a t i o n  

  Ne ed s ‐ b a s e d    

  D i s c o v e r y  

 

 

 

 

 

 

 

We are able to build successful lead  

genera on campaigns because we know 

what works.  Our knowledge is constantly 

being updated through daily conversa ons 

with industry decision makers.  Our goal is 

simple—to ensure your message resonates 

with your target audience. 

S e c t o r s   i n c l u d e  

I n t e l l i g e n t   T e l em a r k e t i n g    



Future Business Intelligence Ltd 
The Beacon, Dafen,  
Llanelli, SA14 8LQ, UK 
 
+44 (0)1558 668582 
www.futurebusinessint.co.uk 

“I currently have 
22 FBi prospects 
which encompass 
£5+m opportunity.  
I consider  
professional  
telemarketing to 
be integral in 
building a strong 
pipeline.” 
 
Senior Business Manager, 
FT100 company 

With so much focus on Inbound Marke ng and 

Marke ng Automa on, it shouldn’t be forgo en 

that those ini al leads s ll need someone to  

convert them to qualified opportuni es. 

 

Everyday we talk to the movers and shakers in the 

technology sector to maintain that human  

engagement essen al to winning your business 

and building your brand.  We combine this  

dialogue with personalised content to expedite 

the demand genera on process. 

We nurture customers un l they are ready to 

engage, conver ng interested prospects into real 

revenue opportuni es for the sales team. 

 

By managing the whole process we ensure each 

lead gets passed to the right person or partner at 

the right  me and that no opportunity gets le  

behind. 

 

At FBi we provide the full complement of business 

development services that help build your in‐

country success and con nuously refine your 

messages for maximum market penetra on. 

 

From the latest intelligence gleaned from our  

lead genera on programs we build insigh ul  

marke ng campaigns that reach your target  

audience and deliver maximum pipeline and  

income stream opportuni es.  We can even help 

train your in‐house telemarke ng and sales teams 

to boost your own effec veness.  Or we can  

supply the full incuba on services package with  

in‐country sales management to build your  

business success from the ground up. 

How  we   g o   a b o u t   i t  

Genera ng sales‐ready leads that drop into the 

pipeline and create that all‐important ROI begins 

with a deep‐dive into the value your customers 

get out of your solu on. What key customer 

pains does it alleviate? What are the biggest  

obstacles to success? Why would they choose 

you over your compe tors? 

Accurate data is the life‐blood of any successful 

campaign.  The ability to understand who your 

prime contacts are and who has a live project is 

cri cal.  With leading‐edge technologies this is 

even more vital as new job roles arise constantly 

to deal with emerging challenges. 

 

Our data experts begin by analysing data,  

researching the right watering holes, building 

content that can pull in target customers to your 

proposi on to create a core data source—or we 

can work with your own database. 

We dig deep into your core value proposi on for 

each job role you wish to address, each industry 

you want to broach, each aspect of your solu on 

you want to highlight.  We work to iden fy the  

REAL customer pains so that we can op mize 

every lead.  We don’t deliver ‘cup‐of tea’ 

mee ngs. 

 

We don’t use scripts as we get under the skin of 

your offering so we can trace contacts back to 

the core decision‐maker with the greatest need. 

A c q u i r e   t h e  R i g h t  Au d i e n c e  

Human   E n g a g eme n t  

De v e l o p   C o r e  Me s s a g e s  

Mone t i z e   a l l  Opp o r t u n i t i e s  

E n d ‐ t o ‐ e n d  B u s i n e s s    
De v e l o pme n t  
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