ფინანსური კომპანია „MULTIPRIME“ აცხადებს ვაკანსიას 
ციფრული პროდუქტების გაყიდვების მენეჯერის თანამდებობაზე.

სამუშაო ადგილი: თბილისი
სამუშაო დრო: 10:00 - 19:00
ანაზღაურება: კონკურენტუნარიანი, კანდიდატის გამოცდილების შესაბამისად

ძირითადი ფუნქციები:
· ელექტრონული კომერციის: ექვაირინგის, ელექტრონული საფულის და სხვა ციფრული პროდუქტების გაყიდვების პროცესის წარმართვა
· პოტენციური კლიენტების მოზიდვა და მათი საჭიროებების ანალიზი
· პოტენციურ კლიენტებთან მოლაპარაკების წარმოება და თანამშრომლობის პირობების შეთანხმება
· კლიენტების ბაზის მართვა და მათთან ინტენსიური კომუნიკაცია
· მოლაპარაკებებისა და დოკუმენტაციის გაფორმების პროცესის მართვა
· არსებულ და ახალ კლიენტებთან გრძელვადიანი ურთიერთობის ჩამოყალიბება

საკვალიფიკაციო მოთხოვნები:
** მსგავს პოზიციაზე მუშაობის მინიმუმ 1 წლიანი გამოცდილება;
** ელექტრონული კომერციის პროდუქტების გაყიდვების გამოცდილება პრიორიტეტულია
** ენები:  ინგლისური ენის კარგ დონეზე ფლობა (დამატებითი რუსული ენის ცოდნა ჩაითვლება პრიორიტეტად)

უნარები:
** აქტიური გაყიდვების უნარი
** მოლაპარაკების წარმოებისა და  ეფექტური კომუნიკაციის უნარი 
** კრეატიული და ანალიტიკური აზროვნების უნარი
** დროის მართვის და პარალელურ რეჟიმში რამდენიმე საკითხზე მუშაობის უნარი
** როგორც გუნდში, ისე დამოუკიდებლად მუშაობის უნარი 

განაცხადის მიღების ბოლო ვადა: 17.07.2026
დაინტერესების შემთხვევაში გთხოვთ მოგვაწოდოთ თქვენი დეტალური CV ელექტრონულ ფოსტაზე - job_and_vacancies@yahoo.com
მეილის subject-ში მიუთითეთ ვაკანსიის დასახელება - Digital Products Sales Manager
დაკავშირება მოხდება მხოლოდ შერჩეულ კანდიდატებთან.
გისურვებთ წარმატებას! 







Financial company "MULTIPRIME" announces a vacancy for the position of
Digital Products Sales Manager.

Place of work: Tbilisi
Working hours: 10:00 - 19:00
Compensation: Competitive, according to the candidate's experience

Main functions:
 Managing the sales process of e-commerce: acquiring, e-wallet and other digital products
 Attracting potential clients and analyzing their needs
 Negotiating with potential clients and agreeing on terms of cooperation
 Managing the client base and intensive communication with them
 Managing the process of negotiations and documentation execution
 Building long-term relationships with existing and new clients

Qualification requirements:
** At least 1 year of experience working in a similar position;
** Experience in e-commerce product sales is a priority
** Languages: Fluent in English (additional knowledge of Russian will be considered a priority)

Skills:
** Active sales skills
** Negotiation and effective communication skills
** Creative and analytical thinking skills
** Time management and ability to work on several issues in parallel
** Ability to work both in a team and independently

Application deadline: 17.07.2026
If interested, please send us your detailed CV by email - job_and_vacancies@yahoo.com
Indicate the job title - Digital Products Sales Manager in the subject line of the email
Only selected candidates will be contacted.
Good luck!
