Storytelling Al







Zawsze chciatem mie¢ garaz z szybkimi samochodami.



Dla kogo jest ten samochod?



Przejdzmy do rzeczy waznych.



Przyspieszenie od 0 do 100 km/h zajmuje 5,8 sekundy, wiec na suchej
nawierzchni mozna to opisac jako bzium. W praktyce, za sprawg

strzelajgceqgo i ryczacego wydechu, wydaje sie jeszcze szybciej.



Co do spalania, to mogtbym Ci tu przytoczy¢ dane fabryczne i
rzuci¢, ze Erka srednio wypije 8 litrow na sto kilometrow, ale

badzmy ze sobg szczerzy (w koncu nie jesteSmy matzenstwem),



Czemu az tyle? Bo konie, nie kaktusy, cos pi¢ musza. A tu jest ich
sporo, uturbiong dwulitrowke napedza 265 narwanych rumakow,
ktore to przy 6 tysigcach obrotow najbardziej czujg, ze zyja.



Te parametry niewiele by daty, bo bez odpowiedniegj trakgji,

autkiem rzucatoby jak wujkiem na weselu. Pomimo

przedniego napedu Erka wgryza sie zakrety z trzech
powodow.



Dlaczego warto kupic jg teraz?



Ponadto Erka jest reprezentantkg gingcego
gatunku. Teraz wszystko musi byc eko-
hybrydowo-oszczedno-nudne, a trend sie raczej

nie odwroct.



Dlatego kupujcie radosc, poki
Jjeszcze jg produkujq.



Jak wykorzystac Al do pisania takich
(lub dowolnych) ogtoszen?



Storytelling Al

Dlaczego wiekszos¢ ogtoszen brzmi jak instrukcja obstugi mikrofalowki?

Kamil Koziet



reakcja na Al

przerazenie

ekscytacja




Al polaryzuje

Al pozwala mi Al zablerze
zrobic wszystko mi prace




Czy Al zabierze nam prace?



% Wyjazdy w Alpy na Narty i

N Snowboard Porady
Anonimowy uczestnik - 28 sty - §

Czy ktos probowat wejsc¢/lecie¢ w1 samolocie Ryanair
w butach narciarskich i kasku narciarskim?

@152 ()9 o1

Najtrafniejsze v




? Wyjazdy w Alpy na Narty i
< U\ % Snowboard Porady
Anonimowy uczestnik - 28 sty - §

Czesc

Czy ktos probowat wejsc¢/lecie¢ w1 samolocie Ryanair
w butach narciarskich 1 kasku narciarskim?

@152 ()99 1 200

Najtrafniejsze v

Robert Palinger - 5 tyg.
Ja leciatem w stroju ptetwonurka, z ptetwami,
maska i rurkg. Bez problemu.

Odpowiedz O 70 -




Co da sie osiggnqgc w storytellingu z Al?

O1 02 03 04

gigantyczny skok absurdalna przyjemnosc poczucie ogromnej
jakosciowy oszczednosc czasu Z pracy sprawczosci




Ogtoszenia OTOMQOTO
o

Maile do klientow e ® Wideo prezentacje

Storytelling Al

w sprzedazy aut

Rozmowa handlowa e ® Posty w soctal media



Agenda

Dlaczego Al nie pomaga Proces, ktory to zmienia
uktadac lepszych narragji? (ktorego wiekszosc osob
(w wiekszosci przypadkow) nigdy nie wdrozy)



Dlaczego Al nie
pomaga uktadac
lepszych narracji?




Wiekszosc¢ tekstow wyglgda tak samo,
czyli zle.



Syndrom
srebrnej kuli



Nowy kult
cargo




Storytelling
Al

Kto skorzysta na
sto rytellingu Proces

tworczy

w czasach Al?

Dramat




Storytellerzy Al

@ Biznes




Storytelling Al

solidny proces + Al

(Jak u najlepszych clggta zmiana
rzemieslnikow) rozwigzan



Agenda

02

Dlaczego Al nie pomaga Proces, ktory to zmienia
uktadac lepszych narragji? (ktorego wiekszosc osob nigdy
(w wiekszosci przypadkow) nie wdrozy)




Proces, ktory to
Zmienia




Proces na dobre ogtoszenie

01 g Komu sprzedajesz?
O 2 V @ Zbierasz to, co wazne dla tej persony

O 3 p Piszesz tak, by trafi¢ w jej potrzeby

publikacja



Proces na dobre ogtoszenie (z Al)

4
4
O 2 \Y4 @ Zbierasz to, co wazne dla tej persony Al

O 3 p Piszesz tak, by trafi¢ w jej potrzeby

publikacja



Proces na dobre ogtoszenie (z Al)




formularz- Dane - BMW

persony.docx X5.xlsx
148 lines
DOCX XLSX

Pomdz mi opisac persong, ktora bedzie zainteresowana zakupem samochodu, ktérego
dane znajdziesz w zatgczniku.

formularz-persony.docx wrzué do artefaktu.

Uzupetnij go wstepnie na podstawie danych, ktére znajdziesz w pliku: Dane - BMW
X5.xlsx

Nastepnie prowadz rozmowe tak, zebym zrozumiat, kto realnie moze by¢ klientem na to
auto.

Zachowuj sie jak sprzedawca aut uiywanych| z wieloletnim doswiadczeniem.

+ Opus 4.8 High~ @
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Pomdz mi opisac persong, ktora bedzie zainteresowana zakupem samochodu, ktérego
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poniedziatku.
FORMULARZ PERSONY - OGLOSZENIE AUTA UZYWANEGO

Komu sprzedajesz ten samochod

Nie karta klienta — brief decyzyjny. Kazde pole ma sig¢ zaraz przetozy¢ na zdanie w

Co od razu wida¢ po danych. To nie jest auto ,,dla wszystkich, kto ma 70 tysiecy". To auto dla

jednego, bardzo konkretnego cztowieka: pragmatyka, ktéry ma juz za soba udowadnianie
czegokolwiek samochodem i chce po prostu czegos, co dziata. Duzy, rzedowy diesel 3.0/306
KM w SUV-ie to dzi$ gatunek na wymarciu - downsizing, dwulitrowki, hybrydy. Kip tego
szuka, ten szuka tego Swiadomie. I to jest twoj Kupujacy. Nie zdobedziesz nim cztowieka,

, i . , ogtoszeniu. Wypetnij raz na egzemplarz, zanim zaczniesz pisac.
ktory poréwnuje raty nowego, elektrycznego czegos.

Trzy rzeczy, ktére jako handlarz wyciagnatbym na wierzch: Salon Polska + bezwypadkowy
+ ASO (to rozbraja najwiekszy strach przy uzywanym dieslu - ,kto$ go katowat"), zasieg i 01 Egzemplarz

moment obrotowy (1000 km na baku, ~7 | w trasie), oraz dwa komplety kot z hakiem - auto

gotowe do roboty od pierwszego dnia. Persona wynika z auta. Zacznij od tego, co i po co sprzedajesz.

A teraz trzy haczyki, ktérych nie wolno schowaé, bo i tak wyjda przy ogladaniu - i kazdy z Model i wersja
nich ksztattuje persone: weryfikacja danych 7/10 i VIN za logowaniem, 4 wtascicieli w Konkretny egzemplarz, nie cafa linia modelowa
papierach (przy 11 latach jednego realnego uzytkownika to do wyttumaczenia - ale trzeba

wyttumaczy¢), oraz rozjazd tapicerka: dane méwig ,,materiat", sprzedajacy ,,skora". BMW X5 E70 xDrive30d (3.0d R6, automat) - Salon Polska
Kupujacy-pragmatyk wybacza przebieg, ale nie wybacza poczucia, Ze co$ przed nim chowasz.

Zanim doprecyzuje¢ persone, musze¢ wiedzie¢ jedno - bo to ustawia pierwsze zdanie Rok - przebieg - cena

ogtoszeniai caty ton:

2013 - 189 500 km - 68 500 zt (Otomoto: ,,w Sredniej”)
Do ktérego kupujacego realnie chcesz pisa¢ to ogtoszenie? (auto jest jedno, ale te osoby reaguje na inne

pierwsze zdanie) Cel tego egzemplarza

; ’ s iz Dyktuje, jak gtos$ne jest ogtoszenie.
Chtodny pragmatyk - ,ma dziata¢, wozi¢ i mato pali¢

, N ) . Réwno - tempo i marza po réwno
Diesel-sentymentalista - ,ostatni taki R6, poki jeszcze jezdzg

Rodzinny wét roboczy - pies, fotelik, przyczepa, trasa Czym ten egzemplarz wygrywa

2-3 rzeczy, ktérymi bije inne oferty w tym segmencie

Sam nie wiem - poméz mi to rozstrzygnaé

Salon Polska, bezwypadkowy, jeden realny uzytkownik przez 11 lat (4 wiascicieli na papierze to formalnos$¢ po leasingu) -
serwis ASO, historia w kluczyku - dwa komplety két (lato 20” / zima 19”, run flat) + sktadany hak - rzedowa ,széstka” diesla -
ainacv aatunek

Or reply directly...

+ ) Opus 4.8 High . .
O2 Persona - jedna, nie ,,wszyscy”

ladan anabka 2Ll anlaidans Aiida mmans Adhiin ambansania



© Formularz persony

FORMULARZ PERSONY - OGLOSZENIE AUTA UZYWANEGO

Komu sprzedajesz ten samochod

Nie karta klienta — brief decyzyjny. Kazde pole ma sie zaraz przetozy¢ na zdanie w
ogtoszeniu. Wypetnij raz na egzemplarz, zanim zaczniesz pisac.

O1 Egzemplarz

Persona wynika z auta. Zacznij od tego, co i po co sprzedajesz.

Model i wersja

Konkretny egzemplarz, nie cata linia modelowa.

BMW X5 E70 LCI xDrive40d (3.0d R6 biturbo, 306 KM, automat) - Salon Polska

Rok - przebieg - cena

2013 - 189 500 km - 68 500 zt (Otomoto: ,w Sredniej”)

Cel tego egzemplarza

Dyktuije, jak gto$ne jest ogtoszenie.

Marza - rzadki, moge poczekac )

Czym ten egzemplarz wygrywa

2-3 rzeczy, ktérymi bije inne oferty w tym segmencie.

Ostatni rocznik duzego R6 biturbo w X5 (potem downsizing) - PELNA historia serwisowa ASO do wgladu - Salon Polska,
bezwypadkowy, jeden realny uzytkownik 11 lat - dwa komplety két + hak

N

O2 Persona - jedna, nie ,,wszyscy”

Jedna osoba. Jesli opisujesz dwie, masz dwa ogtoszenia.



Proces na dobre ogtoszenie (z Al)

4
4
O 2 N @ Zbierasz to, co wazne dla tej persony Al

O 3 p Piszesz tak, by trafi¢ w jej potrzeby

publikacja



Analiza w jednym projekcie
Claude



& Onlyyou &
Purpose & context Kamil Koziet is a Polish public speaking trainer and
storytelling coach with extensive experience (2,000+ trainings, thre...

Memory

Claude Fable 5 is currently unavailable. Learnmore X

How can | help you today? Instructions 174

Ten projekt stuzy przygotowaniu prezentacji na konferencje
Carpathian Startup Fest, na ktdrej jestem prelegentem. Wystepuje w...

+ Opus 4.8 High~ @ i)

Files +

(7 Start a task in Cowork .

3% of project capacity used ® Search mode

Slajdy na podstawie screenu DESIGN5.md compass_artifact deep-research-
Last message 13 minutes ago 925 lines _wf-3a213ae7- report_chatgpt.m
376d-48b8-ba4f... d
154 lines 171lines
Kult cargo i nasladowanie bez zrozumienia
Last message 2 hours ago Mp mD MD
. DESIGNS- DESIGNS-web.md DESIGN5-core.md
Matryca prezentacyjna keynote.md 69 lines 283 lines
Last message 3 hours ago 264 lines
radar konferencyjny startup MD MD MD
Last message 3 hours ago
DESIGNS-
Kreatywna prezentacja slajdu z design5.md slajdument.md
Last message 3 hours ago 303lines
MD

Prezentacja systemu generowania opowiesci na konferencji
Last message 11 hours ago

Formaty storytellingu Al dla startupéw
Last message yesterday

Poréwnanie InfoShare i Carpathian Startup Fest dla Storytelling Al

Last message 3 days ago
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Slajdy na podstawie screenu
Last message 13 minutes ago

Kult cargo i nasladowanie bez zrozumienia
Last message 2 hours ago

Matryca prezentacyjna
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Poréwnanie InfoShare i Carpathian Startup Fest dla Storytelling Al
Last message 3 days ago




Co napedza (motywuje do zakupu)
klientow danej marki?



Trzy silniki decyzji

Ekscytacja Autonomia

cosS nowego, cos mojego status, jestem wyzej

Bezpieczenstwo

pewniak, bez ryzyka

Uproszczony model trzech systemow emocji (H.-G. Héusel) - za: Phil Barden, ,Odkoduj”



Szesc ukrytych celow
Przygoda

Ekscytacja Autonomia

Przyjemnosc Dyscyplina

Bezpieczenstwo

Mapa celow Decode - szesc ukrytych celow w decyzji zakupowej - za: Phil Barden, ,Odkoduj”



Szesc ukrytych celow

LAND~
<ROVER
j@@ Przygoda @
< 0

Ekscytacja Autonomia
Przyjemnosc Dyscyplina

Bezpieczenstwo

Mapa celow Decode - szesc ukrytych celow w decyzji zakupowej - za: Phil Barden, ,Odkoduj”



Dane - BMW
X5.xlsx

XLSX

[deco

Sklasyfikuj ten konkretny egzemplarz samochodu modelem Decode Phila Bardena i
podpowiedz, jakim jezykiem korzysci napisa¢ ogtoszenie do tego konkretnego
egzemplarza.

+ Opus 4.8 High~v &



Decode — BMW XS5 (Krakow, 68 500 z1)

Model: BMW X5 xDrive 3.0d (306 KM) - E70 - 2013, 189 500 km, 68 500 zt, salon Polska, jeden
faktyczny dtugoletni wtasciciel
UKryty cel: Bezpieczenstwo (poboczny: przyjemnos¢)

Dlaczego: Kotwica BMW to przyjemnosc z jazdy, ale ten egzemplarz przesuwa jg metryka. 12-
letni diesel, 189 tys. km i czterech wtascicieli w papierach uruchamiajg u kupujacego jeden
konkretny lek: ,stare X5 = studnia bez dna, zaraz mnie zrujnuje serwisem". A wszystko, czym
dysponujesz - ,bez awarii", wykupiony leasing, ASO, historia serwisow w kluczyku, olej co 10
tys. - to nie sg cechy auta. To rozbrojony lek. Klient kupuje spokoéj gtowy, ze kupit to jedno
dobre X5, a nie zarznigte. Moc, skora i xDrive zostajg jako poboczny smaczek, nie jako gtowny
argument.

Jezyk korzysci

e Obietnica: auto, o ktorym si¢ przestaje mysle¢ - stare BMW, ktorego nie musisz
sprawdzaé u trzech mechanikow.

» Stowa-nosniki: bez awarii - jeden wtasciciel od 11 lat - historia serwisow - Spokdj - pewniak -
serwisowane, nie sktadane z rgk do rgk - nie sprowadzane.

» Czego unikaé: wklejenia listy 80 ptaszkow ,Tak" z wyposazenia (Lane Assist, czujnik
zmierzchu, EBD...). To czysta instrukcja mikrofaléwki - nikt nie kupuje 12-letniego X5
dla ,elektronicznego rozdziatu sity hamowania". Wyliczanka serwisow tez musi mie¢
puente, nie sam wykaz dat.

» Lead:,To niejest najtanisze X5 w Krakowie. To jedyne, ktérego po zakupie nie bedziesz
musiat wozi¢ od warsztatu do warsztatu, szukajac, co poprzedni wtasciciel ukryt. Bo
poprzedni wtasciciel to ja - i jeZzdzitem nim 11 lat bez awarii."

Domieszka pobocznego (przyjemnos$¢): jedno zdanie na koncu, Zze gdy lek juz opadnie,
dostajesz 306 koni, xDrive i fotele ze skdry ,w pakiecie" - ale dopiero po tym, jak sprzedasz
spokdj. Kolejnos¢ jest Swieta: najpierw rozbrajasz strach, potem kusisz frajda.

N




Al potrafi przeswietlic
konkretnego klienta



Precyzyjna
@ Humantic AI analiza
klientow
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Try Premium for zt 0 Connected your calendar yet?

% Michal Rokosz

-2 3 COO, Booksy
1:00:11 AM Jun 17th, 2026
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Hiring Pro goes beyond job posting to find great ‘ig

candidates for you. o
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SUNROOF . P ZOW:e ' TIDIO Kamil, stop waiting. Start hiring. e

€3 Michal Rokosz is a Partner at Inovo

( Post a free i°b> Venture Partners, an early-stage VC
firm focused on the CEE region. A
graduate of the SGH Warsaw School of
Economics, he previously served as

a As i COO at... ShowM
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Connected your calendar yet? X

% Michal Rokosz

COO, Booksy
1:00:11 AM Jun 17th, 2026

@Add to Buying Committee View All

More ¥

Overview

Michal Rokosz is a Partner at Inovo
Venture Partners, an early-stage VC
firm focused on the CEE region. A
graduate of the SGH Warsaw School of
Economics, he previously served as
COO at... Show More

Personality Overview

Inspirer

Charming & Persuasive

They respond well to objective pitches
but also attach some value to
relationships. They measure a product
on its merit but can be influenced by
strong testimonials. They don’t mind
taking a stand if they believe in
something.

opics They Care About
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Connected your calendar yet?

You And ;/Michal

Personality Compatibility

#Michal

While your DISC type is Dsc, #/Michal's
DISC type is id. It means that #/Michal
is in your 'zone of compatibility'.
However, your default selling style is
only partially compatible with #
Michal's buying style. Therefore,
leverage the insights by Humantic Al,
and use them to build strong rapport
with #Michal.

How To Sell To ;/Michal

2=} 'hen Cold Calling

Insights / Script

See Account Insights
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mmsss Connected your calendar yet?

#Michal's DISC Profile

Medium Influence

#Michal's OCEAN Profile

Balanced m

See Account Insights




%’ MicHAL Rokosz

COO at Booksy
Warsaw, Mazowieckie, Poland

Overview

Michal Rokosz is a Partner at Inovo Venture Partners with a focus on sales and marketing, describing himself as a "topline guy." His career
transitioned from corporate roles in FMCG to scaling tech companies, notably as COO at Booksy where he oversaw 6x revenue growth. He holds a
Masters from SGH Warsaw School of Economics.

Outside of his VC role, Michal is a family man who values dedication and ambition. He publicly expresses admiration for founders with "high
agency" who can build something from nothing and shares personal anecdotes that highlight the importance of his family, such as organizing a

courier for his sons lost teddy bear.

He once joined Booksy as interim COO when the company had only four months of runway, taking a significant personal risk.

& Personality Overview

Generous Decisive Charming & Persuasive
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What can I do for you?

Znajdz mi informacje na temat potrzeb zakupowych klientéw Opla Astry i Volkswagena Golfa. Chodzi o
pojazdy 3-5-letnie, w podstawowych wersjach silnikowych i wyposazeniowych.

+ A&E@+ O ORRY 0

) Create slides ] Build website [1 Develop desktop apps 7, Design More




é raport_astra_golf

Analiza potrzeb zakupowych: Opel Astra vs
Volkswagen Golf (3—5 lat)

Rynek aut uzywanych w Polsce rosnie w niesamowitym tempie. Na jeden nowy samochdd

przypada pie¢ uzywanych, a w samym 2025 roku sprzedano ponad 3,3 miliona aut z drugiej reki
1 2 .W gaszczu ofert segment C, czyli popularne kompakty, wcigz stanowi ztoty srodek dla

wielu kupujgcych. Wsrdd nich prym wiodg od lat dwaj giganci: Opel Astra i Volkswagen Golf.

Przyjrzyjmy sie blizej, czego tak naprawde oczekujg klienci szukajgcy 3- lub 5-letnich
egzemplarzy tych modeli w podstawowych wersjach silnikowych i wyposazeniowych, oraz z jakimi
obawami muszg sie mierzy¢.

Priorytety i obawy polskich kupujgcych

Decyzja o zakupie uzywanego samochodu to czesto wypadkowa marzen i twardych kalkulacji.
Badania pokazujg, ze dla polskich kierowcéw kluczowe sg dwa aspekty: cena i stan techniczny.

Zgodnie z danymi Polskiego Zwigzku Wynajmu i Leasingu Pojazdéw (PZWLP), cena jest
decydujgcym czynnikiem dla 60% kupujgcych, tuz za nig plasuje sie stan techniczny (58%) 3 .
Co ciekawe, dopiero na kolejnych miejscach znajdujg si¢ marka i model oraz rok produkc;ji (po
43%). To wyrazny sygnat, ze kupujgcy stajg sie coraz bardziej pragmatyczni — wolg auto zadbane
i w dobrej cenie, nawet jesli nie jest to ich wymarzony model.

Jednak z tym pragmatyzmem wigzg sie ogromne obawy. Jak wynika z raportu Bidcar, az 77%
kupujgcych boi sie usterek, ktére zostaty celowo (lub nie) zatajone przez sprzedawce 4 . Brak
petnej wiedzy o historii pojazdu spedza sen z powiek 68% ankietowanych. Te leki nie sg
bezpodstawne - szacuje sig, ze okoto potowa aut z drugiej reki posiada wady ukryte, a w blisko
10% przypadkow sg to usterki powazne 4 .

Ope™ ~ - I o

5 Solidna analiza rynku! Czy stworzy¢ portal poréwnawczy dla kupujgcych?

Dla os A€

(¢




V KOMPAKTPOROWNYWARKA

‘ ANALIZA RYNKU WTORNEGO

Kupuj madrze.
Fakty, usterki, kosz

OPEL ASTRA VW GOLF

Pragmatyk - Ergonomia - Cena Prestiz - Prowadzenie - Jakos$¢

?ua Made with Manus



Sprawdz to sam

Zeskanuj kod albo wpisz adres w przeglgdarce.

bit.ly/astra-golf



https://bit.ly/astra-golf
https://bit.ly/astra-golf
https://bit.ly/astra-golf
https://bit.ly/astra-golf
https://bit.ly/astra-golf
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Zrédta: Matrix (jak sie okazuje, byt to film historyczny)




skill:
kamil-scirocco



Zawsze chciatem mie¢ garaz z szybkimi samochodami. Okazuje sie jednak, ze
moje konto bankowe (na spdtke z warszawskimi cenami nieruchomosci)
wprowadza korekty do tego planu, dlatego z wielkim bélem serca, wystawiam
na sprzedaz autko, ktére od jakiegos czasu tylko sporadycznie wyprowadzam
na spacery.

Dla kogo jest ten samochdd? Dla tych, ktérzy wiedza, ze zaden racjonalny
argument nie moze stang¢ na drodze prawdziwej przyjemnosci. Dla tych, ktérzy
na wiesc¢ o tym, ze Mercedes w modelach AMG planuje zamieni¢ V8 na
dwulitrowe hybrydy, cicho zatkali, wyciagneli notes i zaczeli pisac:
»,Oszczednosci z komunii zostawiam znajomym, wypijcie za moje zdrowie, w
takim $wiecie nie ma sensu zy¢”. To auto dla tych wszystkich, ktérzy otwarcie
gardza rozsadkiem, ale jednak nie az tak otwarcie, by sprzedac nerke i kupi¢
Porsche (poza tym w cenie jednej nerki i tak nie da sie kupic Porsche).
PrzejdZzmy do rzeczy waznych. Pojemnos¢ bagaznika, widocznos¢ do tytu,
przeswit nadwozia, tym sie w ogéle nie przejmujemy. Chodzi o aspekty realnie
istotne. O te, ktdre sprawiaja, ze czekasz na zejscie do garazu niczym licealisci
na wyniki testu cigzowego.

Przyspieszenie od 0 do 100 km/h zajmuje 5,8 sekundy, wiec na suchej
nawierzchni mozna to opisac¢ jako bzium. W praktyce, za sprawa strzelajacego i
ryczacego wydechu, wydaje sie jeszcze szybciej. Producent obiecuje, ze
Scirocco rozpedzi sie do 250 km/h, ale kolega mi opowiadat, ze jemu udato sie
dobrna¢ do 276 km/h. Oczywiscie odbyto sie to w petni kontrolowanych
warunkach, kolega ma licencje rajdowa, poruszat sie po niemieckiej
autostradzie, rozdziewiczat nowy komplet opon Pirelli P Zero, a ze catkiem
przypadkiem na siedzeniu pasazera jechat fotograf, to podobno ma z tej préby
zdjecie. Dla chetnych dopytam.

Co do spalania, to mégtbym Ci tu przytoczy¢ dane fabryczne i rzuci¢, ze Erka
$rednio wypije 8 litréw na sto kilometréw, ale badZzmy ze sobg szczerzy (w
koncu nie jestesmy matzeristwem), ponizej 10 litréw bedzie trudno, ale uwierz
mi, przezycia przy 14 litrach sa warte kazdej kropelki, do tego stopnia, ze
bedziesz wybiera¢ wytacznie stacje oferujace 100 oktandw.

Czemu az tyle? Bo konie, nie ka'"*'i1sy, co$ pi¢ musza. A tu jest ich sporo,
uturbiong dwulitréwke naped. ¥ ,5 narwanych rumakoéw, ktére to przy 6
tysiagcach obrotéw najbardziej czuja, ze zyja. To wcale nie oznacza, ze Erka

Write a message...

+ @ Ask

e

kamil-scirocco — rejestr oferty-manifestu

Po co ten skill istnieje

Kodyfikuje jeden konkretny rejestr Kamila: ironiczne ogtoszenie sprzedazowe, w ktérym
nie sprzedaje si¢ przedmiotu, tylko postawe. Wzorcem jest tekst sprzedazy Volkswagena
Scirocco (,Erki”) oraz oferta Porsche Macana, na ktorej dopracowali$my wiekszos¢
ponizszych regut. Skill nie powiela ogélnego styl-kamila , tylko wyciaga z tych tekstow to,
co dziata.

Rdzen — sprzedajesz postawe, nie produkt

Cata oferta stoi na jednym chwycie: przedefiniowanie kategorii ,,wazne”. Klasyczne
ogtoszenie chwali bagaznik, prze$wit, spalanie. Tutaj te kategorie jawnie wyrzucasz
(,Pojemnos$¢ bagaznika, widoczno$¢ do tytu, przeswit nadwozia, tym sie w ogdle nie
przejmujemy”) i przedefiniowujesz, co naprawde istotne. To nie opis przedmiotu — to
manifest swiatopogladu, do ktérego przedmiot jest biletem wstepu.

Konsekwencja: odbiorca zdefiniowany przez postawe, nie przez budzet. ,Dla tych, ktérzy
otwarcie gardza rozsadkiem, ale jednak nie az tak otwarcie, by sprzedac¢ nerke.” Najpierw
budujesz portret cztowieka, ktéry ma to kupic, a dopiero potem rzecz, ktdrg kupuje.

Reszta to wykonanie tego jednego ruchu.

Mechanizmy wykonawcze

Otwarcie-teza przez przewrotke. Wchodzisz osobistym wyznaniem, ktére natychmiast
dostaje kontre. ,Zawsze chcialem miec¢ garaz z szybkimi samochodami” - i zaraz ,.konto
bankowe wprowadza korekty do tego planu”. Bez rozbiegu, bez ,w dzisiejszych czasach”.

Anaforajako rusztowanie portretu. ,Dla tych, ktdrzy...” X3 buduje sylwetke odbiorcy.
Powtérzenie nadaje rytm i sprawia, Ze czytelnik sam si¢ w tym portrecie rozpoznaje, zanim
padnie jakikolwiek parametr.

Samoswiadoma sprzedaz doprowadzona do absurdu. Nie udajesz, Ze to nie ogtoszenie.
+Dlaczego warto kupi¢ ja teraz? Bo akurat teraz ja sprzedajg, wigc da si¢ ja kupi¢.” Jawnos¢
sprzedazy jest atutem, nie wstydem — i jeszcze zartem.

Negacja standarddéw oferty. Otwarcie odrzucasz to, czym zwykle sie kusi (,.tym sie w ogdle
nie przejmujemy”), zeby zrobi¢ miejsce dla tego, co naprawde sprzedajesz: emocji
oczekiwania, dzwigku, przyspieszenia.

Pokazuj, nie opisuj (show, don't tell). Zamiast orzekac o cesze, emocji czy jakosci, daj







Zawsze obiecywatem sobie, ze SUV-a kupie dopiero wtedy,

gdy rozum ostatecznie wygra z sercem.



Dla kogo jest ten samochod?



Przejdzmy do rzeczy waznych. Pojemnosc bagaznika,

iczba uchwytow na kubki, kgt natarcia na kraweznik pod
przedszkolem, tym sie w ogole nie przejmujemy.



Pod maskga siedzi 3.0 V6 biturbo, fabrycznie 340 koni. Stowo ,fabrycznie” jest tu
kluczowe, bo w pewnym momencie uznatem, ze 340 to o 60 koni za mato, i
oddatem auto do Osa Motors, jednego z tych nielicznych niezaleznych

serwisow Porsche, ktorym powierza sie kluczyki bez odmawiania rézanca.



Co do spalania, bagdzmy ze sobg szczerzy (w koncu nie bierzemy
slubu). Szesc¢ cylindrow, to nie sSwierszcz pod maskg, swoje wypije
(choc na tle rachunkow za prad nowych elektrykow wychodzi to
wrecz patriotycznie tanio). W miescie policzysz to w dwucyfrowych
litrach, w trasie auto przypomni Ci, ze Porsche nie jest obietnica
oszczednosci, ale jest zrealizowanym marzeniem, ktore, gdy bytes

w podstawowce, wisiato na plakacie nad Twoim tozkiem.



To konkretne dalej wyglada jak z plakatu. Czarny lakier na
zewnatrz, bezowa skora w srodku, czyli to zestawienie, ktore i tak
sam bys skonfigurowat. Dach panoramiczny wpuszcza tyle
Swiatta, ze bez robi sie jeszcze bardziej bezowy. A fotele majg 14-
stopniowg regulacje, czyli o dwanascie wiecej, niz wiekszosc ludzi
potrzebuje, | doktadnie tyle, ile potrzeba, zeby ustawic sobie

pozycje precyzyjniej niz wtasne plany na przysztosc.



Na liczniku jest 190 tysiecy kilometrow. | tak, wiem, ze
witasnie tu miates zamkngc te oferte. Ale to bezwypadkowe
V6 od Porsche, dopieszczone przez serwis, ktory zna te
silniki lepiej niz ja wtasne wymaowki, a nie zmeczona
dwulitrowka z drugiej reki. Te jednostki przy powaznym

podejsciu dopiero sie rozkrecaja.



A skoro jestesmy przy powaznych sprawach (a nawet |
trudnych), to przejdzmy do tego watku, do ktérego nigdy nie
chciat dojs¢ zaden fan motoryzacji. Nowego Macana ze
spalinowym V6 juz nie kupisz. Porsche zwyczajnie go
zakonczyto — nastepca jezdzi wytgcznie na prad, cichutko

| grzecznie. Ten egzemplarz nalezy wiec do gatunku, ktorego

fabryka juz nie wznowi.



Dlatego kupujcie radosc, poki jeszcze

Jjezdzi po drogach.



Naprawde go lubitem [ to akurat pisze

bez ironii.



Dobra narracja

schematyczna narracja



Structure
07
Conflict g
Setting,
laws, plots
06 30
3as Ae
Three Act  An Aesop
Structure
47 40
Re Srs
The Reveal  Serious
Business
08 17
Cmx Msq
The Climax The
Masquerade
09 32
Den Rcy
The Recycled IN
Dénouement  SPACE
14 23
End X
TheEnd X Meets Y
53 75
Chk Aa
Chekhov's MagicAls
Gun Magic A
43 16

Mcg Ivc‘

MacGuffin  Sliding Scale

of Idealism
vs. Cynicism
23 20
Bks Sq
Backstory  Status Quo
Is God
40 43
Ret Cal
Retcon Call To
Adventure
15 20
Arc Rq
Story Arc  Redemption
Quest
08 28
Rar Hj

Story
modifiers

25

Anv

Anvilicious

52

Bti
Beyond The
Impossible

25

Cl2

Crosses the
Line Twice

30
Ria
Refuge in
Audacity

60

Dae

Darker and
Edgier

5.5

Scw

Mind Screw

22

Aws

Mundane
Made
Awesome

57

Bwb

Fanservice

12

Cry

Tear Jerker

19

Ang

Plot
Devices

Phl

Applied
Phlebotinum

11

Tb

Techno
Babble

34

Wav

Hand Wave

24

Dx

Deus Ex
Machina

15

Ass

Ass Pull

34

lac

Sealed Evil
In A Can

19

Aod

Artifact of
Doom

11

Xan

Xanatos
Gambit

6.1

Bdh

Big Damn
Heroes

0

Pet

H

The Hero

56

Ah

Anti Hero

24

Ih

Idiot Hero

Sh

Superhero

Kh

3

3

Heroes
17 30
Kni Bbw
Knight in Badass
Shining Bookworm
Armor
30 12
Neo Tp
The Chosen  Technical
One Pacifist
91 26
Ag Ace
Action Girl  The Ace
19 16

Pg Cap

Plucky Girl The Captain

12

De N

The Periodic lable
o dtorytelling

.06

335 H— Identifier

Three Act +{— Trope Name
Structure
“— Popularity in kilowicks
(thousands of links to
its page within the wiki)
Character
Modifiers
72 06

P A

Protagonist  Antagonist

Archetypes Villains
32 75 66 12 15 23 24 26
Ib Wb Mad Wes Scl Bad Etw Rch
Idiot Ball Woobie Mad Creator’s Pet Star-Crossed  Big Bad Evil Twin  Archenemy
Scientist Lovers
25 98 20 56 a7 67 74 86
Fln Ccl Sue Tsu St Mgb Ewi Dra
Flanderizatioo  Cloud Mary Sue  Tsundere The Magnificent ~ Enemy  The Dragon
Cuckoolander Storyteller Bastard Within
13 92 64 51 40 62 71 36
Bda Ham Moo Dbd Lei Mpb Law Mol
Badass  Large Ham Mooks Eccentric Rebel  Manipulative ~ Amoral The Mole
Mentor Leader Bastard Attorney
10 1 21 18 22 52 14 17
Bb Rnd Red Mus Mal Chs Ob Vir
Berserk Rounded Redshirts Dumb Rebellious The Obstructive  The Virus
Button Character Muscle Spirit Chessmaster Bureaucrat
71 76 14 22 59 29 53 87
Jha Fla Mug Gia Kz Mon Ws Eld

30

Emp

The Empire

40

Av

Anti-Villain

Vp

Villain

34

Protagonist

39

4te

For The
Evulz

Lo

Metatropes

Ls

Lampshade
Hanging

64

Jt

Justified
Trope

69

Sv

Subverted
Trope

0

Ooud

Oldest Ones
in the Book

55

Roc

Rule of Cool

Rof Lah Rad

Tru

Truth in
Television

12

Rur

Reality Is
Unrealistic

15

Lr

Like Reality
Unless
Noted

11

Anp
Anthropic
Principle

50

Con

Law of
Conservation
of Detail

Fandom &
Audience
Production Reactions
12 18
Can Fan
Canon Fanon
19 95
Sho Sus
Shout Out Willing
Suspension
of Disbelief
72 77
Tt Fri
Take That  Fridge Logic
10 21
Res Et
Critical Epileptic
Research Trees
Failure
13 18
Vam Dlp
Viewers Are  Draco In
Morons Leather
Pants
59 95
Wob Mem
Writer On Memetic
Board Mutation
46 14

Xm Wog

Executive  Word of God
Meddling

6 11

Mst




Petna architektura

dysk lokalny

projects.sqlite

plany - sceny - postacie - lore

ptos.sqlite
tropy narracyjne (FTS)

styl-kamila.md

moj styl pisarski

foldery .md

bible - outline - research

N-171"4
klucz API

PTOS - aplikacja (Next.js) Anthropic API

Lore
FTS

Fabuta

Haiku

Episodes
kontekst odcinka Opus 4.8

planuje + pisze

Planner
uktada beaty

> Sonnet 4.6
Drafter krytyk stylu
pisze scene
Jezyk Haiku 4.5
Haiku krytyk fabuty + jezyka




Periodic Table of Storytelling

175 tropéw w 11 kategoriach - klikaj, zeby zobaczy¢ karte.

ARCHETYPES (21)

Big Bad

Bad - 0 przykfadow

Eccentric Mentor
Dbd - 166 przyktadow

Magnificent Bastard
Mgb - 0 przykiadow

Rebel Leader
Lei - 166 przyktadéw

The Fool

Foo - 14 przykiadow

Turncoat
Tc - 61 przyktadow

CHARACTER MODIFIERS (25)

Antagonist
A - 0 przyktadow

Dynamic Character
Dyn - 0 przykfadow

Flat Character
Fla - 0 przyktadéw

Jerk with a Heart of Gold
Jhg ' 0 przyktadow

Mary Sue
Sue - 0 przykiadow

Complete Monster
Mon - 0 przyktadow

Gentle Giant
Gia - 147 przyktadow

Manipulative Bastard
Mpb - 65 przyktadow

Rebellious Spirit
Mal - 64 przyktadow

The Klutz
Kz - 203 przyktadow

Badass
Bda - 0 przyktadow

Ensemble Darkhorse
Edh - 0 przyktadow

Genre Savvy
Sav - 11 przyktadow

Jerkass
Ja + 0 przyktadow

Mooks

Moo - 0 przyktadéw

Creator's Pet

Wes - 0 przykladow

Knight Templar

Kt - 0 przyktadow

Omnicidal Maniac
Om - 211 przyktadow

Star-Crossed Lovers
Scl - 31 przyktadow

The Storyteller
St - 116 przykfadow

Berserk Button

Bb - 22 przykifadéw

Face Heel Turn
Fht - 1562 przyktadow

Heel Face Turn
Hft - 38 przyktadéw

Large Ham
Ham - 93 przyktadow

Muggles
Mug - 127 przyktadéw

Projekty —

Dumb Muscle
Mus - 122 przyktadow

Loveable Rogue
Lrg - 275 przyktadow

Person of Mass Destruction
Pmd - 27 przyktadow

The Chessmaster
Chs - 43 przyktadow

Tsundere
Tsu - 4 przyktadow

Cloud Cuckoolander

Ccl - 153 przyktadéw

Flanderization
FIn - 198 przykfadow

Idiot Ball

Ib - 0 przyktadow

Mad Scientist

Mad - 97 przykiadow

Protagonist
P - 0 przyktadéw




Proces na dobre ogtoszenie (z Al)

4
4
O 2 \Y4 @ Zbierasz to, co wazne dla tej persony Al

O 3 p Piszesz tak, by trafi¢ w jej potrzeby

publikacja



Al to jest nowy pakiet
Microsoft Office



Nie czekaj, az organizacja nauczy
Cie Al!
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