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Zawsze chciałem mieć garaż z szybkimi samochodami. 

Okazuje się jednak, że moje konto bankowe (na spółkę z 

warszawskimi cenami nieruchomości) wprowadza korekty do 

tego planu, dlatego z wielkim bólem serca, wystawiam na 

sprzedaż autko, które od jakiegoś czasu tylko sporadycznie 

wyprowadzam na spacery.



Dla kogo jest ten samochód? Dla tych, którzy wiedzą, że żaden racjonalny 

argument nie może stanąć na drodze prawdziwej przyjemności. Dla tych, 

którzy na wieść o tym, że Mercedes w modelach AMG planuje zamienić V8 

na dwulitrowe hybrydy, cicho załkali, wyciągnęli notes i zaczęli pisać: 

„Oszczędności z komunii zostawiam znajomym, wypijcie za moje zdrowie, w 

takim świecie nie ma sensu żyć”. To auto dla tych wszystkich, którzy 

otwarcie gardzą rozsądkiem, ale jednak nie aż tak otwarcie, by sprzedać 

nerkę i kupić Porsche (poza tym w cenie jednej nerki i tak nie da się kupić 

Porsche).



Przejdźmy do rzeczy ważnych. Pojemność bagażnika, 

widoczność do tyłu, prześwit nadwozia, tym się w ogóle 

nie przejmujemy. Chodzi o aspekty realnie istotne. O te, 

które sprawiają, że czekasz na zejście do garażu niczym 

licealiści na wyniki testu ciążowego.



Przyspieszenie od 0 do 100 km/h zajmuje 5,8 sekundy, więc na suchej 

nawierzchni można to opisać jako bzium. W praktyce, za sprawą 

strzelającego i ryczącego wydechu, wydaje się jeszcze szybciej. Producent 

obiecuje, że Scirocco rozpędzi się do 250 km/h, ale kolega mi opowiadał, że 

jemu udało się dobrnąć do 276 km/h. Oczywiście odbyło się to w pełni 

kontrolowanych warunkach, kolega ma licencję rajdową, poruszał się po 

niemieckiej autostradzie, rozdziewiczał nowy komplet opon Pirelli P Zero, a 

że całkiem przypadkiem na siedzeniu pasażera jechał fotograf, to podobno 

ma z tej próby zdjęcie. Dla chętnych dopytam.



Co do spalania, to mógłbym Ci tu przytoczyć dane fabryczne i 

rzucić, że Erka średnio wypije 8 litrów na sto kilometrów, ale 

bądźmy ze sobą szczerzy (w końcu nie jesteśmy małżeństwem), 

poniżej 10 litrów będzie trudno, ale uwierz mi, przeżycia przy 14 

litrach są warte każdej kropelki, do tego stopnia, że będziesz 

wybierać wyłącznie stacje oferujące 100 oktanów.



Czemu aż tyle? Bo konie, nie kaktusy, coś pić muszą. A tu jest ich 

sporo, uturbioną dwulitrówkę napędza 265 narwanych rumaków, 

które to przy 6 tysiącach obrotów najbardziej czują, że żyją. To 

wcale nie oznacza, że Erka leniwie budzi się do życia, bo 350 Nm 

czeka na Twoje rozkazy, jak tylko wskazówka obrotomierza 

przekroczy 2,5 tysiąca RPM.



Te parametry niewiele by dały, bo bez odpowiedniej trakcji, 

autkiem rzucałoby jak wujkiem na weselu. Pomimo 

przedniego napędu Erka wgryza się zakręty z trzech 

powodów. Ma niski środek ciężkości, elektroniczną szperę i 

szerokie ciapki. Fabrycznie 235/18/40, a zapasowy komplet 

235/17/45 na przepięknych felgach OZ.



Dlaczego warto kupić ją teraz? Bo akurat 

teraz ją sprzedaję, więc da się ją kupić.



Ponadto Erka jest reprezentantką ginącego 

gatunku. Teraz wszystko musi być eko-

hybrydowo-oszczędno-nudne, a trend się raczej 

nie odwróci.



Dlatego kupujcie radość, póki 

jeszcze ją produkują.



Jak wykorzystać AI do pisania takich 
(lub dowolnych) ogłoszeń?
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Dlaczego większość ogłoszeń brzmi jak instrukcja obsługi mikrofalówki?
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reakcja na AI

przerażenie
i

ekscytacja



AI polaryzuje

AI pozwala mi 

zrobić wszystko

AI zabierze

mi pracę



Czy AI zabierze nam pracę?







Co da się osiągnąć w storytellingu z AI?

01
gigantyczny skok

jakościowy

02
absurdalna

oszczędność czasu

03
przyjemność

z pracy

04
poczucie ogromnej

sprawczości
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w sprzedaży aut

Ogłoszenia OTOMOTO

Wideo prezentacje

Posty w social mediaRozmowa handlowa

Maile do klientów



01
Dlaczego AI nie pomaga

układać lepszych narracji?
(w większości przypadków)

02
Proces, który to zmienia

(którego większosć osób
nigdy nie wdroży)

Agenda



Dlaczego AI nie

pomaga układać

lepszych narracji?



Większość tekstów wygląda tak samo, 
czyli źle.



Syndrom 

srebrnej kuli



Nowy kult 

cargo
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twórczy

Kto skorzysta na 

storytellingu 

w czasach AI?

Generycznie

WolnoDramat
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Storytellerzy AI

Szansa



Storytelling AI

=

solidny proces +   AI

( jak u najlepszych 
rzemieślników)

ciągła zmiana 
rozwiązań



01
Dlaczego AI nie pomaga

układać lepszych narracji?
(w większości przypadków)

02
Proces, który to zmienia

(którego większosć osób nigdy
nie wdroży)

Agenda



Proces, który to 

zmienia



Proces na dobre ogłoszenie

01 Komu sprzedajesz?

02 Zbierasz to, co ważne dla tej persony

03 Piszesz tak, by trafić w jej potrzeby

start publikacja
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03 Piszesz tak, by trafić w jej potrzeby AI

start publikacja
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01 Komu sprzedajesz? AI
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Analiza w jednym projekcie
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Co napędza (motywuje do zakupu)
 klientów danej marki?



Trzy silniki decyzji

Klient

Ekscytacja
coś nowego, coś mojego

Autonomia
status, jestem wyżej

Bezpieczeństwo
pewniak, bez ryzyka

Uproszczony model trzech systemów emocji (H.-G. Häusel)  ·  za: Phil Barden, „Odkoduj”



Sześć ukrytych celów

Klient

Przygoda

Autonomia

Dyscyplina

Bezpieczeństwo

Przyjemność

Ekscytacja

Mapa celów Decode  ·  sześć ukrytych celów w decyzji zakupowej  ·  za: Phil Barden, „Odkoduj”
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AI potrafi prześwietlić
konkretnego klienta



Precyzyjna 
analiza 

klientów





















Sprawdź to sam
Zeskanuj kod albo wpisz adres w przeglądarce.
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Proces na dobre ogłoszenie (z AI)

01 Komu sprzedajesz? AI

02 Zbierasz to, co ważne dla tej persony AI

03 Piszesz tak, by trafić w jej potrzeby AI

start publikacja
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Źródła: Matrix (jak się okazuje, był to film historyczny)



skill:

kamil-scirocco







Zawsze obiecywałem sobie, że SUV-a kupię dopiero wtedy, 

gdy rozum ostatecznie wygra z sercem. Macan jest dowodem, 

że SUV-a owszem kupiłem, ale rozumu nie było wtedy nawet 

w pobliżu. A sprzedaję go z najbardziej prozaicznego powodu 

pod słońcem: mam trzy auta i dwa miejsca parkingowe, a 

samochodów, niestety, nie da się układać w pionie.



Dla kogo jest ten samochód? Dla tych, którzy chcieli sportowego 

auta, ale w międzyczasie dorobili się psa, fotelika i całej reszty 

dorosłego życia, które trzeba czymś wozić. Dla tych, którzy słysząc 

„rodzinny SUV” wyobrażają sobie nudę, a potem pierwszy raz 

wciskają gaz w Macanie i milkną do końca spłaty leasingu. Dla tych, 

którzy wiedzą, że można być dorosłym i odpowiedzialnym, a mimo 

to nie chcą, żeby brzmiało to aż tak ostatecznie.



Przejdźmy do rzeczy ważnych. Pojemność bagażnika, 

liczba uchwytów na kubki, kąt natarcia na krawężnik pod 

przedszkolem, tym się w ogóle nie przejmujemy. No 

dobra, trochę się przejmujemy, ale nie na tyle, żeby 

skazywało nas to na rozsądne życie.



Pod maską siedzi 3.0 V6 biturbo, fabrycznie 340 koni. Słowo „fabrycznie” jest tu 

kluczowe, bo w pewnym momencie uznałem, że 340 to o 60 koni za mało, i 

oddałem auto do Osa Motors, jednego z tych nielicznych niezależnych 

serwisów Porsche, którym powierza się kluczyki bez odmawiania różańca. Po 

ich chipie jest okrągłe 400 koni, czyli dokładnie tyle, ile potrzeba, żeby z 

rodzinnego SUV-a zrobić rzecz, której rodzina trochę się boi. Fabryczne 5,4 

sekundy do setki możesz więc spokojnie skrócić do 5,0. Producent obiecywał 

254 km/h, ale te obietnice składał jeszcze zanim ktokolwiek dołożył tu 60 koni i 

tyleż samo odwagi.



Co do spalania, bądźmy ze sobą szczerzy (w końcu nie bierzemy 

ślubu). Sześć cylindrów, to nie świerszcz pod maską, swoje wypije 

(choć na tle rachunków za prąd nowych elektryków wychodzi to 

wręcz patriotycznie tanio). W mieście policzysz to w dwucyfrowych 

litrach, w trasie auto przypomni Ci, że Porsche nie jest obietnicą 

oszczędności, ale jest zrealizowanym marzeniem, które, gdy byłeś 

w podstawówce, wisiało na plakacie nad Twoim łóżkiem.



To konkretne dalej wygląda jak z plakatu. Czarny lakier na 

zewnątrz, beżowa skóra w środku, czyli to zestawienie, które i tak 

sam byś skonfigurował. Dach panoramiczny wpuszcza tyle 

światła, że beż robi się jeszcze bardziej beżowy. A fotele mają 14-

stopniową regulację, czyli o dwanaście więcej, niż większość ludzi 

potrzebuje, i dokładnie tyle, ile potrzeba, żeby ustawić sobie 

pozycję precyzyjniej niż własne plany na przyszłość.



Na liczniku jest 190 tysięcy kilometrów. I tak, wiem, że 

właśnie tu miałeś zamknąć tę ofertę. Ale to bezwypadkowe 

V6 od Porsche, dopieszczone przez serwis, który zna te 

silniki lepiej niż ja własne wymówki, a nie zmęczona 

dwulitrówka z drugiej ręki. Te jednostki przy poważnym 

podejściu dopiero się rozkręcają.



A skoro jesteśmy przy poważnych sprawach (a nawet i 

trudnych), to przejdźmy do tego wątku, do którego nigdy nie 

chciał dojść żaden fan motoryzacji. Nowego Macana ze 

spalinowym V6 już nie kupisz. Porsche zwyczajnie go 

zakończyło – następca jeździ wyłącznie na prąd, cichutko

i grzecznie. Ten egzemplarz należy więc do gatunku, którego 

fabryka już nie wznowi.



Dlatego kupujcie radość, póki jeszcze 

jeździ po drogach.



Naprawdę go lubiłem i to akurat piszę 

bez ironii.



Dobra narracja

=

schematyczna narracja





Pełna architektura

dysk lokalny PTOS · aplikacja (Next. js) Anthropic API

projects.sqlite
plany · sceny · postacie · lore

ptos.sqlite
tropy narracyjne (FTS)

styl-kamila.md
mój styl pisarski

foldery .md
bible · outline · research

.env
klucz API

Episodes
kontekst odcinka

Planner
układa beaty

Drafter
pisze scenę

Lore
FTS

Fabuła

Haiku

Język

Haiku

Głos

Sonnet

Opus 4.8

planuje + pisze

Sonnet 4.6

krytyk stylu

Haiku 4.5

krytyk fabuły + języka





Proces na dobre ogłoszenie (z AI)

01 Komu sprzedajesz? AI

02 Zbierasz to, co ważne dla tej persony AI

03 Piszesz tak, by trafić w jej potrzeby AI

start publikacja



AI to jest nowy pakiet
Microsoft Office



Nie czekaj, aż organizacja nauczy 
Cię AI!
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