DEPILACJA.PL W LNE

REWOLUCJA NA RYNKU DEPILACJI
W 2026 ROKU

Rynek depilacji laserowej w Polsce wchodzi w howy etap rozwoju.
Odpowiedzig na rosngce oczekiwania klientek, presje kosztowg oraz coraz
wiekszg konkurencje jest Program Partnerski SALON+ od Depilacja.pl,
ktory redefiniuje ustugi depilacji laserowej w salonach kosmetycznych.

chcacych dodad nowa ustuge jest nowoczesna tech-
nologia laserowa SPEC3 Hybrid — urzadzenie wyko-
rzystujace trzy dtugosci fali, umozliwiajace skuteczng depi-
lacje réznych typéw wiosdw, niezaleznie od fototypu skory.
Co istotne z perspektywy wiascicielki salonu, koszt lasera
z bezptatnym serwisem, przegladami i wymiang gtowic po-
krywa w catosci Depilacja.pl.
. Chcielismy zdjaé z wiascicielek salonéw najwieksze ryzyko
i koszt inwestycji. Sprawdzona technologia ma pracowad i za-
rabia, a nie generowac stres” — podkresla Kamil Miciatkiewicz,
Grow Franchise Manager Depilacja.pl.

F undamentem programu adresowanego dla gabinetow

E-commerce

Drugim filarem SALON+ jest model e-commerce, ktory re-
alnie zmienia zasady gry. Depilacja.pl prowadzi rezerwacje wi-
zyt i sprzedaz pakietéw zabiegowych online — poprzez strone
internetowa oraz infolinie — a klientki trafiaja do salonéw part-

nerskich juz z optaconymi ustugami. Oznacza to nie tylko staty
doptyw nowych klientek, ale réwniez przewidywalnosé przycho-
doéw i lepsze planowanie grafiku.

. Partner otrzymuje od nas na start 6000 zt na kampanie rekla-
mowe. My zajmujemy sie marketingiem i wsparciem sprzedazy,
salon koncentruje sig na jakosci ustug i relacji z klientka" — do-
daje Miciatkiewicz.

Wsparcie dla salonu

Program Partnerski SALON+ to takze kompleksowe wspar-
cie operacyjne salondéw partnerskich: regulare szkolenia ze-
spotu, autorski system sprzedazy e-commerce, rezerwacji online
i obstugi klienta, opieka biznesowa. Model zostat zaprojektowa-
ny tak, aby maksymalnie wykorzysta¢ istniejaca infrastrukture
salonu, bez koniecznosci kosztownych remontéw czy reorgani-
zacji przestrzeni. Dzigki temu ustuga depilacji laserowej staje sie
realnym zrédtem dodatkowego zysku.

Edukacja to podstawa

Uzupetnieniem programu jest Akademia Biznesu SALON+

- platforma edukacyjna dla wtascicielek salondw, obejmujaca

webinary, warsztaty i materiaty eksperckie z zakresu prowadze-
nia i rozwoju biznesu beauty. To przestrzen, w ktérej doswiad-
czenie rynkowe spotyka sie z praktyczng wiedza.

Zapisz sie na www.depilacja.pl/akademia

SALON+ to nie kolejna oferta na rynku. To nowy standard
wsptpracy, ktory pokazuje, ze w branzy beauty mozna dzi$ roz-
wijac sie szybciej, bezpieczniej i bardziej $wiadomie. =

Wiecej na www.depilacja.pl/franczyza

Kamil Miciatkiewicz

Specjalista w zakresie marketingu oraz skalo-
wania salonéw na rynku beauty, budowania
modeli biznesowych i tworzenia systemoéw
wspierajacych rozwdj rentownych gabinetéw,
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menedzer rozwoju sieci Depilacja.pl.
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