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Jedyna taka szansa.
0d poczatku na wiasnych zasadach

Jak nie oddac chinskich aut uzywanych komisom?

Marek Konieczny
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BRAK KONTROLI ~ BRAK SYSTEMOW, PRZYPADKOWY  KULT ./t OTYCH LEKCEWAZENIE
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Prawie nowe, lecz tansze / 3zd° 40 i

OSZCZEDNOSCI

Czerwiec 2026

UZYWANE ,chificzyki”
na 0tomoto g g

BEZPIECZNA FIRMA

Najwazniejsze
I I\ R 2
_ Przebieg Rodzaj paliwa Skrzynia biegbéw Typ nadwozia Pojemno$¢ skokowa
31 665 km Benzyna+LPG Automatyczna SuUvV 1499 cm3
0,37%
9 0]

Opis




Czerwiec 2026

Programy
importerskie:

1 wydany

= | samochdéd uzywany
| BYD Certified




Chery Plichta Bydgoszcz D PLICHTA

SAMOCHODY UZYWANE

Czerwiec 2026

Dedykowane koncepty
dealerskie:

Co najmniej

- biedtw :
Automatyczna 1490 Cm?
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,tOTYCH LEKCEWAZENIE
RZALOW” RYNKU

Plac a nie salon



IDEA:

PELNA KONTROLA
nad zyciem pojazdu
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ZAMKNIETY EKOSYSTEM

7 uaywane

T

u:%8  IDEA PRODUCENTOW SPRZED CHINSKIEJ INWAZJI

Ky

KONTROLA NAD ZYCIEM POJAZDU DO 1 MLN KM
PRZEBIEGU (KONCEPT BMW)

PELNA WSPOtPRACA ORGANIZACYJNA i HANDLOWA
PRODUCENT-IMPORTER-DEALER




CEPIK i HISTORIA POJAZDU, CRM i AT =29 uzjwane

POZIOM KONTROLI STATUSU ,,SWOJEGO SAMOCHODU™ 3-10
LAT - MAKSYMALNIE KILKANASCIE PROCENT

TECHNICZNE I ORGANIZACYJNE MOZLIWOSCI UZYSKANIA
PRAWIE PELNEJ KONTROLI. AUTOMATYZACJA DZIEKI Al

KLUGZOWE SERWISOWE BDC. STAtY KONTAKT Z
KLIENTEM, HACZYKI MARKETINGOWE, ,TOTALNY TRADE IN”
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DZIAtANIE:

» ZMIEN/STWORZ/KUP

SOFTWARE/APLIKACJE/GRM
« STWORZ PROGEDURE, /EBY ‘
/ADEN TWOJ ,,CHINCZYK”

NIE ZNIKNAt i POLA
WIDZENIA PRZEZ 10 LAT
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DZIAtANIE:

« ZMIEN NAWYKI

* INTERESUJE NAS (PRAWIE)
KAZDE CHINSKIE AUTQO ‘




PLAN: 2 Uzywane

Car Exchange Program



DLACZEGO? 2D Uhwane

NATURALNE ZMECZENIE MODELOWE 3-4 LATA

(=

5 WG AMERYKANSKICH BADAN WYSTEPUJE U 30-50%
KLIENTGW

POZYSKANIE IDEALNYCH AUT UZYWANYCH/ TRADE IN
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JAK TO ZROBIC? KLIENCI

7 uaywane

TRADE IN W SERWISIE

—@ AUTOWYGENY. APLIKAGJE. WWW. KIOSKI W POCZEKALNI

£/
OFERTA DLA KAZDEGO KLIENTA POWYZEJ 3 LAT. ZAWSZE

SuperSHonda.com
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JAK TO ZROBIC? OFERTA

PERMANENTNE OFERTOWANIE. PISEMNIE
PREMIA ODKUPOWA 105-110%

F3W OFERTA FINANSOWANIA ATRAKCYJNIEJSZA OD OBECNEJ

7 uaywane

P




NA POCZATEK:
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» KAZDY KLIENT Z CHINSKIM.
SAMOCHODEM STARSZYM NIZ
3 LATA POWINIEN ZAWSZE
OTRZYMAG PISEMNA OFERTE
W MODELU ,,CAR EXGHANGE
PROGRAM”




PLAN: 2 Uzywane

Dedykowane marketplace'’y
RAZEM



MARKETPLAGE DLA CALtEJ SIECI =32 Gyuane

MARKOWE, WYSPECJALIZOWANE PLATFORMY INTERNETOWE
,OPOLDZIELNIE™ DEALERSKIE

WSPOLNE DZIALANIA MARKETINGOWE. PROGRAMY
GWARANCYJNE. WSPOLNE ,KONTROLOWANIE™ RYNKU.

WSPOLNE MONITOROWANIE 7RODEL. EUROPA. CHINY.
MERCOSUR?




IDEA:

» GDY KLIENT, CHCE

SPRZEDAC LUB KUPIC

UZYWANEGO ,,CHINQZYKA”,

JEGO PIERWSZA MYSLA T ( )
SKOJARZENIEM MUSI BYC
DEALER
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Programy importerskie.
WIN WIN?
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=3 L CERTIFIED

MOZE PO NOWEMU? 2D Giywane

FOCUS PROGRAMOW NA WSPGLNA , KONTROLE” RYNKU,
A NIE ZYSKI IMPORTERA (BEZ NARZUCANYCH PLANGW
Q

SPRZEDAZY, BONUSOW, LINKOWANIA Z BONUSAMI 0D
NOWYCH)

WSPOLNE PROJEKTY IMPORTER-DEALERZY
(MARKETPLAGES, GWARANCJE, MARKETING, STANDARDY,
SZKOLENIA). WSPOLNE ZESPOtY STERUJAGE STOKIEM

5D —~@)

SZANSA ZWEASZCZA DLA IMPORTEROW WYWODZACYCH SIE
/ POLSKIGH GRUP DEALERSKICH

®




PLAN: 2 Uzywane

Inny Kklient?
Inne reguty?



NOWI KLIENCI 29 Uipwane

NA NOWE

@ SZACUNKOWO NAWET a0 TYSIEGY ROGZNIE

B POWROT DEALEROW NA PROWINCJE.

2y T0P: tOMZA UIN 7,20

,KLIENGI PIERWSZEGO AUTA”. ZAMIENIAJA UZYWANE
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TOP 100
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NOWE WYZWANIA, NOWE REGULY

POLITYKA INFORMACYJNA. FINASOWANIE. PRZEGLADY.
GWARANGJE. ROLA DEALERA. TRADE IN

NOWY, DZIEWIGZY, ,NAIWNY” KLIENT.
PROGRAMY LOJALNOSCIOWE. PROSTY MARKETING.

BARDZO OSTROZNA, GRADAGYJNA POLITYKA GENOWA.
PRZEGLADY. NAPRAWY. ODKUPY
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» STWORZ PROCEDURE I

MATERIALY MARKETINGOWE
DLA SCIEZKI OBStUGI
~KLIENTA PIERWSZEGO ‘

AUTA” NA WSPOLNE 10 LAT
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