We're developing a simpler world

Zajmujemy sie tworzeniem oprogramowania dla
MarTech i FinTech, usprawniajgc procesy
| zwiekszajgc efektywnosc dziatan.

www.mg.software



Przyktady naszych realizacji

Przeglad najwazniejszych
projektow, ktére zrealizowalismy.
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0 Case study - Mylnvests

Platforma inwestycyjna

Mylnvests z nowoczesnymi
rozwigzaniami dla ' b o e
swiadomych inwestorow.

1 miasiac 16.44 PLN
Rejestracja inwestora '

Uzytkownik rejestruje sie na platformie, wypetniajgc wymagane dane osobowe oraz
przechodzgc proces weryfikacji tozsamosci zgodnie z wymogami Komisji Nadzoru
Finansowego (KNF).

Okreslenie poziomu inwestora

Platforma klasyfikuje inwestora na podstawie testu inwestora, co pozwala
dostosowac dostepne oferty inwestycyjne do poziomu zaawansowania uzytkownika. 4 932 805.56 PLN

Dostepne pakiety

Wybor oferty inwestycyjnej
Inwestor przeglgda dostepne oferty, w tym startupy, podmioty na etapie IPO oraz
projekty dtuzne, i wybiera interesujgcg go opcje inwestycyjna. = Gy

1000

= 440 PLM

8 108 208 PLN 16.44 PLN [ T

Zarzadzanie inwestycjami
Uzytkownik monitoruje postepy swoich inwestycji za pomocg narzedzi analitycznych
dostepnych na platformie.




6 Case study - Mylnvests

System partnerski

Partnerzy platformy mogga rejestrowaé nowych inwestoréw i korzystac z
automatycznego systemu obliczania prowizji. Utatwia to budowanie dtugotrwatych

relacji, poniewaz partnerzy majg wglad w dziatania swoich klientéw oraz moga »#J Mylnvests - WitaJMlcha+SWIderskl o
otrzymywac regularne prowizje od inwestycji dokonanych przez poleconych @ Panetimwestora - -
uzytkownikow. $ Emisie
Moje inwestycje Absolute @ GreatFirst B innovate Tech
Wsparcie compliance X Program partnersii 356 670 S Q;O

Platforma integruje narzedzia zgodnosci z wymaganiami KNF, dzieki czemu zaréwno
inwestorzy, jak i partnerzy mogg dziata¢ zgodnie z obowigzujgcymi regulacjami
. 0 g . . 7 . ., - Payvein - TPAY PROD 5) Payvein - TPAY SANDBOX Techno Innow
prawnymi, co minimalizuje ryzyko naruszen i sankgji.
4 598 1379 1003
Automatyczne ranorte ke 47 500 PLN

Platforma generuje cykliczne raporty dla inwestoréw i partneréw, dostarczajgc im
szczegbtowe informacje na temat wynikow inwestycji, naliczonych prowizji. Conowago pojawiio sig nanaszym blogu?

Wewnetrzny czat i grupowanie inwestorow

Platforma oferuje wewnetrzny czat, umozliwiajgcy komunikacje miedzy inwestorami
W czasie rzeczywistym. Inwestorzy mogg by¢ grupowani w czaty tematyczne,
co utatwia wymiane doswiadczen i wspotprace w ramach wybranych projektéw.

(O Czat D
.:. Powiadomienia = g . _
. 2. Profil Inwestora Na NewConnect znaczace Na rynku obligaciji Na NewC
Integra cje spadki mediany kursow korporacyjnych kontynuacja kursow. V
o Michal Swiderski & Rynek spélek we wezesne fazie rozwoju spadkow wartosci kuponow wzrosta v

AUTE I\l-l'rJ D -tpay m Narodowy Bank Polski

LiveChat

FRESHMAIL L ClickUp



8 Case study - InClose

Zamknieta platforma
inwestycyjna InClose

Z mozliwosciami dla
wymagajgcych inwestorow.

Zaloguj sie

RejeStracja inwestora Podaj adres e-mail | has
Platforma o charakterze zamknietym, co oznacza, ze dostep do niej majg jedynie
wybrani inwestorzy, ktérzy przeszli restrykcyjny proces weryfikacji. Dzieki temu
zapewniona jest wysoka jakos¢ uczestnikdw, a takze minimalizacja ryzyka poprzez
wyeliminowanie przypadkowych uzytkownikow. Inwestorzy otrzymujg dedykowane

zaproszenia, co podnosi ekskluzywnos¢ dostepu do oferty.

VAT - L. P S
Wpisz swoj e-mail

Wprowadz hasto

Brak publicznego dostepu

Jednym z najwiekszych atutéw platformy jest brak publicznego dostepu. Platforma
dziata jedynie na zamknietych linkach, co nie tylko zabezpiecza przed
nieuprawnionym dostepem, ale rowniez zapewnia, ze dane inwestoréw oraz
inwestycji sg odpowiednio chronione.

MNie pamietasz h

System powiadomien

System powiadomien na platformie zostat zaprojektowany, aby zapewnic

uzytkownikom natychmiastowy dostep do kluczowych informacji zwigzanych z ich
inwestycjami oraz aktywnoscig na platformie. Powiadomienia sg dostarczane w ‘
czasie rzeczywistym i mogg by¢ wysytane za pomocg e-maili, SMS-éw oraz © pomoc@inclose.pl
wewnetrznego mechanizmu do przeglgdania powiadomien.




Case study - InClose

Zapraszanie znajomych _ _
Dane rejestracyjne

Platforma oferuje uzytkownikom mozliwos¢ zapraszania nowych inwestoréw do Aktualizu] informacje rejestracyjne
zamknietej spotecznosci. Dzieki tej funkgji, uzytkownicy mogg rozszerzac sie¢ Hlg e £ ozeaikolg konia.
inwestordéw, dzielgc sie mozliwosciami inwestycyjnymi ze swoimi znajomymi

i wspotpracownikami.

Dane podmiotu
Ostatnia aktualizacja: 12.08.2024

@ Automatyczne wypetnianie danych
Aktualizujac dane z GUS o podmiocie , formularz wypeini sie automatycznie.

Harmonogram sptaty inwestycji przez projektodawcow + Info o tym, ze mozna te dane aktualizowac.

Platforma zapewnia przejrzysty harmonogram sptaty inwestycji, ktory pozwala
inwestorom i projektodawcom na monitorowanie oraz zarzgdzanie zobowigzaniami NIP
finansowymi zwigzanymi z danym projektem inwestycyjnym.

(¥) Akceptuje regulamin administratora .....

> Aktualizuj dane z GUS @

Dane dotyczace podmiotu

Mazwa podmiotu (petna nazwa podmiotu gospodarczego)

5]
o

Forma prawna Data rozpoczecia dziatalnosci
Spotka akcyjna
Integracje Status podmiotu s REGON
aktywny

M manoritt  AUTENTIT SMS AP £ ClickUp

Organ uprawniony do reprezentacji podmiotu

™ - CENTRALNA EWIDENCIA )
| INFORMACLA O DZIAEALNOSC
malicnimp cossosaRcze




0 Case study - ViMM

CRM do zarzgdzania W
relacjami z klientem

W obszarze sprzedazy
| marketingu.

Integracja sprzedazy i marketingu M a rketi n g, kté ry

Aplikacja tgczy funkcje sprzedazowe i marketingowe, pozwalajgc na skuteczne

zarzgdzanie relacjami z klientami (CRM). Uzytkownicy mogg monitorowac dziatania R l = kt 4
sprzedazowe, zarzgdzac potencjalnymi klientami (leady) oraz sledzi¢ postepy w e a CJ e 5 O re
kampaniach marketingowych, co wspiera sp6jnosc¢ dziatan.

Segmentacja Buduj trwate relacje z klientami - tworz kampanie, zarzadzaj interakcjami

Odgrywa kluczowq role w efektywnym zarzqdzaniu kampaniami marketingowymi i i analizuj wyniki, zwiekszajac lojalnosé i zyski Twojego biznesu.

dziataniami prospectingowymi. Pozwala ona na podziat bazy odbiorcow na mniejsze,
precyzyjnie zdefiniowane grupy. Segmentacja w ViIMM umozliwia takze dynamiczne
przypisywanie odbiorcéw do odpowiednich grup na podstawie ich biezgcych
zachowan, co pozwala na jeszcze lepsze dopasowanie komunikacji i ofert.

4 Zatéikonto

MODLULY

Pozyskiwanie potencjalnych klientéw
Dzieki tej funkcji system skanuje rézne platformy, takie jak serwisy ogtoszeniowe czy @ TS
portale branzowe, i wychwytuje istotne dane o firmach lub osobach, ktére mogg byc¢
zainteresowane okreslonymi produktami lub ustugami.




Case study - VIMM

Call center

Modut Call Center stuzy do efektywnego zarzgdzania interakcjami z klientami oraz
potencjalnymi klientami poprzez telefoniczne kampanie marketingowe i
sprzedazowe. Wspiera takze raportowanie, umozliwiajgc analize efektywnosci dziatan
telefonicznych oraz Sledzenie postepow w pozyskiwaniu nowych klientéw, co
pozwala na biezgco optymalizowac strategie sprzedazowe.

Integracje z e-commerce

Integracja z e-commerce umozliwia bezposrednie potgczenie dziatan
marketingowych z platformami sprzedazowymi online. Dzieki tej funkcji, dane o
klientach, transakcjach oraz zachowaniach zakupowych sg automatycznie
synchronizowane miedzy sklepem internetowym a systemem CRM.

Formularze

Uzytkownicy mogg tworzy¢ w petni konfigurowalne formularze, ktore tatwo integrujg
sie z witryng internetowga. Formularze te mogg by¢ wykorzystane do zbierania
informacji kontaktowych, zapytan ofertowych, zgtoszen do newsletteréw lub opinii
klientédw. System pozwala na personalizacje pdl formularza, aby dostosowac je do
specyficznych potrzeb kampanii marketingowe;

Integracje
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jemy projekty od
rozenie. Nasze podejscie
oprogramowania tgczy
gile z najlepszymi
i branzowymi, zapewniajgc
nos¢, jakosc i terminowosc¢ na
etapie realizacji.
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0 Proces tworzenia oprogramowania

Etapy tworzenia oprogramowania od analizy do wdrozenia

Odkryj wyjatkowe zalety naszych etapéw tworzenia oprogramowania, ktére gwarantujg osiggniecie najwyzszej jakosci i efektywnosci w projektach. Kazdy krok, od starannie
przygotowanej dokumentacji po doktadng weryfikacje, zostat zaprojektowany, aby zapewnic, ze korncowy produkt nie tylko spetnia, ale przewyzsza oczekiwania klientow,
bedac przy tym idealnie przygotowanym do efektywnego wdrozenia. Nasze metodyczne podejscie to klucz do sukcesu Twojego projektu.

Etap Dokumentacyjny Etap Designerski
Wstepna analiza potrzeb i wymagan, definiowanie Projektowanie architektury systemu oraz interfejsow
celédw projektu oraz przygotowanie specyfikacji. uzytkownika, zapewniajgc ich funkcjonalnosc i estetyke.
Etap Programowania Etap Weryfikacyjny
Implementacja zaprojektowanych rozwigzan, Testowanie i walidacja oprogramowania, aby zapewnic
programowanie funkcjonalnosci. jego niezawodnosc i zgodnosc ze specyfikacja.




0 Proces tworzenia oprogramowania
Pierwsze

spotkanie €
Cykl obstugi projektu projektowe

Nasz proces obstugi projektu jest skrupulatnie zaprojektowany, abys czut
sie wyjatkowo od pierwszego kontaktu az po wdrozenie na produkcje.
Zaczynamy od szczegdtowej analizy Twoich potrzeb, przez
personalizowane doradztwo, az po wsparcie po sprzedazy.

Na pierwszym spotkaniu projektowym
rozpoczynamy od doktadnego zrozumienia
i analizy Twoich potrzeb i oczekiwan.

Jest to kluczowy moment, aby ustalic cele
projektu oraz zrozumiec biznesowe |
technologiczne wyzwania, ktore przed nami stoja.

Wspolnie omawiamy i definiujemy zakres
projektu, ustalamy priorytety oraz planujemy
kolejne kroki, co stanowi solidne fundamenty dla
dalszej wspotpracy i sukcesu projektu.

Wdrozenie projektu &



0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Estymacja

jekt
Na etapie estymacji projektu doktadnie RISty

analizujemy wszystkie aspekty przedsiewziecia,
aby okresli¢ jego zakres, wymagania i potencjalne
wyzwania.

Korzystajgc z naszego doswiadczenia i analizy
dostarczonych danych, przygotowujemy
szczegotowg prognoze czasu i zasobow
potrzebnych do realizacji projektu.

W tym czasie rowniez okreslamy przewidywane
koszty i opracowujemy harmonogram dziatan,
co pozwala na efektywne planowanie

| zarzgdzanie projektem.

Wdrozenie projektu &




0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Na etapie prezentacji estymacji i negocjacji
przedstawiamy Ci szczegotowe prognozy
dotyczgce czasu, zasobdw i kosztow projektu.

To spotkanie umozliwia omowienie i ewentualne
dostosowanie zatozen projektowych, co
zapewnia, ze ostateczny plan bedzie odpowiadat
oczekiwaniom i mozliwosciom obu stron.

W tym czasie prowadzone sg rOwniez negocjacje
dotyczgce szczegotdw umowy, w tym
harmonogramu ptatnosci i kluczowych kamieni
milowych, co jest decydujgce dla dalszej
wspotpracy.

Prezentacja
estymacji
| negocjacje

Wdrozenie projektu &



0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Etap podpisania umowy na realizacje projektu
obejmuje zawarcie umowy ramowej, ktora
okresla ogdlne warunki wspotpracy miedzy
stronami.

Po zaakceptowaniu finalnego zakresu prac i
kosztorysu, kazda konkretna realizacja projektu
jest nastepnie potwierdzana poprzez podpisanie
zlecenia realizacji.

Podpisanie
umowy
na realizacje

Umowa ramowa i kolejne zlecenia zawierajg
szczegoty dotyczgce harmonogramu realizacji,
obowigzkdéw, praw i odpowiedzialnosci obu stron,
co stanowi zabezpieczenie interesow i precyzuje
oczekiwania.

Wdrozenie projektu &




0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Etap realizacji projektu rozpoczyna sie od
uruchomienia procesow i dziatan zgodnie z
harmonogramem i specyfikacjami okreslonymi w
zleceniach realizacji.

Zespot projektowy angazuje sie w rozwoj,
implementacje oraz testowanie funkcjonalnosci
produktu, zachowujgc ciggtg komunikacje z Tobg,
aby zapewni¢ zgodnosc¢ z wymaganiami i
oczekiwaniami.

Regularne przeglagdy postepow oraz elastycznosc
w dostosowywaniu sie do ewentualnych zmian sg
kluczowe, aby projekt byt realizowany efektywnie
i zakonczyt sie sukcesem.

Realizacja
, <
projektu

Wdrozenie projektu &



0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Etap akceptacji biznesu to kluczowy moment, w
ktorym Ty, jako nasz klient, masz mozliwosc
doktadnej weryfikacji i zatwierdzenia wynikow
naszej pracy przed ostatecznym wdrozeniem
projektu.

To czas, aby upewnic sie, ze wszystkie aspekty
projektu spetniajg Twoje oczekiwania i sg zgodne
Z zatozeniami biznesowymi.

Zapewniamy wsparcie oraz otwartos¢ na wszelkie
sugestie i modyfikacje, ktére mogg pojawic sie w
trakcie tej fazy, co pozwala na osiggniecie petne;
satysfakcji i zatwierdzenie projektu z petnym
przekonaniem.,

Akceptacja
biznesu




0 Proces tworzenia oprogramowania

Cykl obstugi projektu

Utrzymanie SLA zapewnia, ze nie ponosisz
dodatkowych kosztéw za tzw. godziny gotowosci.
W ramach umowy SLA wyznaczamy konkretne cele
| systematycznie pracujemy nad ich realizacjg, co
przektada sie na ciggtg poprawe i rozwoj systemul.

Dzieki temu podejsciu, kazda inwestycja w
utrzymanie systemu przynosi wymierne korzysci

i nie jest traktowana jako pusty koszt. Zapewniamy,
ze dziatania utrzymaniowe sg efektywne

| skoncentrowane na wartosci dodanej

dla Twojego biznesu.

Utrzymanie RozwQj
systemu SLA projektu

Wspélna przysztosé

Rozwaj projektu koncentruje sie na ciggtym
udoskonalaniu i rozbudowie systemu, aby spetniat
rosngce potrzeby Twojej firmy. W tym czasie
wprowadzamy nowe funkcjonalnosci, usprawniamy
istniejgce procesy oraz adaptujemy system do
zmieniajgcych sie warunkow rynkowych i
technologicznych.

Ten dynamiczny proces pozwala nie tylko na
utrzymanie wysokiej konkurencyjnosci Twojego
rozwigzania, ale rowniez na wykorzystanie nowych
mozliwosci biznesowych, ktore pojawiajg sie wraz z
postepem technologicznym.




0 Proces tworzenia oprogramowania

Scista wspotpraca - stawiamy na transparentnos¢

Podstawg naszego podejscia jest scista wspotpraca z Tobg. JesteSmy przekonani, ze bezposrednie Twoje zaangazowanie w proces tworzenia systemu jest kluczowe dla

sukcesu. Nasz zintegrowany system zarzgdzania projektami umozliwi Ci ciggty dostep do biezgcych zadan, co zapewnia transparentnosc¢ i pozwala na efektywne

wprowadzanie zmian.

Dostep do systemu zadaniowego

Posiadasz staty dostep do naszego
systemu zadaniowego, co umozliwia
Ci monitorowanie kazdego etapu prac
| wptywanie na biezgce zadania.

Dostepnosc taka sprzyja lepszej
komunikacji i pomaga w szybkim
rozwigzywaniu problemaow.

Jestes$ integralng czesScig zespotu
| uczestniczysz w podejmowaniu
kluczowych decyzji.
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azne, by jasno okresli¢
we, oczekiwania oraz
zasoby. Dobre przygotowanie

na efektywne omowienie

gan i stworzenie solidnych
staw do dalszej realizacji projektu.
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0 Pierwsze spotkanie

Co warto przygotowac na pierwsze spotkanie?

Staranne przygotowanie sie do pierwszego spotkania projektowego jest kluczowe, poniewaz stanowi fundament dla catego procesu wspotpracy. To moment, w ktérym obie
strony mogg doktadnie okresli¢ oczekiwania, cele oraz zakres prac, co znaczgco wptywa na pozniejszg efektywnosc i sukces projektu. Dobrze przygotowane spotkanie
pozwala na zbudowanie wzajemnego zaufania i zrozumienia, umozliwiajgc ptynng komunikacje i skuteczniejsze rozwigzywanie potencjalnych wyzwan.

Jakie sag gtowne cele Twojej firmy i branzy?
Przedstaw krétko swojg firme, branze, w ktorej dziatasz, oraz gtdwne cele biznesowe, ktére system ma wspierac.

Co system ma osiggnac?
Wyraznie okresl, jakie rezultaty chcesz osiggnac¢ dzieki systemowi, z uwzglednieniem najwazniejszych funkgcji i oczekiwanych korzysci.

Jakie funkcje i wymagania techniczne sg kluczowe?
Przygotuj liste kluczowych funkcji oraz techniczne ograniczenia lub wymagania, ktore musimy wzig¢ pod uwage.

Czy sg przyktady systemoéw, ktére moga byc¢ inspiracja?
Jesli masz takie przyktady, wskaz systemy lub rozwigzania, ktére mogg stanowic inspiracje lub wzor.

Jaki budzet i ramy czasowe sg przewidziane?
Zastanow sie nad przewidywanym budzetem i oczekiwanym harmonogramem, abysmy mogli lepiej zaplanowac dziatania.

Kto bedzie zaangazowany w projekt?
Okresl, kto w Twojej firmie bedzie bezposrednio korzystat z systemu lub miat wptyw na jego projektowanie i wdrozenie.

Czy masz dotychczasowe materiaty do wykorzystania?
Przygotuj istniejgce materiaty, takie jak wymagania, schematy lub dokumentacja techniczna, ktore mogg utatwic start projektu.
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