
La checklist qui va décupler le nombre de vos prospects en
transformant votre site en aimant à clients




Oubliez aussi les sites One page (toutes les infos sont sur
une seule page). Car ils ne sont pas bien référencés sur
Google

Formulaire

Il doit être en haut de la page, sur le côté ou arriver en «
pop-up » (fenêtre "surgissante")

On ne doit pas scroller

Il doit revenir au moins 3 fois dans la page d’accueil : tout en
haut, tout en bas, au milieu

Donner envie à vos clientes en leur montrant
l’ambiance de votre institut mobile ou non:

Qui êtes-vous ? --> Mettre une photo de vous sur la page
d’accueil ou sur la page à propos

Si vous avez une pièce chez vous /un truck ,mettez une
photo de l’institut / Cabine (je vous ai préparé un guide pour
créer votre cabine dans la bibliothèque de l’esthéticienne à
domicile) 
Si vous vous déplacez : mettez une photo de l’ambiance que
vous allez créer quand vous allez arriver chez elle (photo de
votre table avec les serviettes)

CHECK-L IST
Mon site intennet

Vous devez proposer quelque chose en échange de
l'inscription. Par exemple : un cadeau, une ristourne, un soin
découverte...à vous de trouver quelque chose de motivant et
original!
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Affichez un message clair à votre cliente dès la
page d’accueil :

Ce que vous proposez et ce que vous voulez apporter à votre
cliente. 
Ce qui vous différencie de vos concurrentes . 
Parlez clairement de votre Leit Motiv (pour savoir de quoi je
parle, je vous invite à écouter le Podcast qui se trouve dans
la bibliothèque de l’esthéticienne à domicile intitulé : trouver
votre Leitmotiv pour contrer votre concurrence .)

CHECK-L IST
Mon site intennet

Les pages optionnelles mais vivement
conseillées:

Boutiques et les fiches produits attenantes
Conditions générales de vente
Galerie de photos ( afin de montrer votre travail : photo
de maquillages, onglerie, mais aussi , résultats des soins
du visage)
Témoignages/ Avis 
Blog 

Les pages qui doivent apparaître au minimum :

Accueil
À propos
Prestations avec le détail de ce que vous proposez
Contact
Mentions légales
Politique de confidentialité 
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CHECK-L IST
Mon site intennet

Soignez bien le graphisme :

C’est votre vitrine donc il faut que votre site reflète votre
professionnalisme et votre goût. 

Si vous avez un site avec des couleurs criardes sans aucune
coordination des couleurs , cela fera peur à votre cliente
quand à votre savoir faire en maquillage , par exemple .
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N'oubliez pas les mots clés

Avoir un site c'est bien, avoir un site qu'on trouve , c'est
mieux! 
Donc, n'oubliez pas de faire apparaître des mots clés sur
votre site.

Ces mots clés servent à Google (notamment) à proposer
votre site à la personne qui recherche vos services . Et pour
ce faire, il va regarder si le mot clé tapé par votre future
cliente apparait dans votre site. 

Ex : Epilation des aisselles à Harnes ( ici on a le service + la
ville) votre site devra donc faire apparaitre les noms des
villes où vous vous déplacez + les services que vous
proposez ( et il faudra les écrire, pas mettre une photo car
Google ne sait pas lire les photos ).


